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			Le conseil + et vente additionnelle
		

				

				
				
							Augmentez le panier moyen grâce à une posture de conseil, et maitrisez les techniques de la vente additionnelle.
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			Les 5 étapes de la vente-conseil :
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    Savoir proposer une vente additionnelle
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			Public concerné
		

				

				
				
						
											
													
										  Toute personne qui souhaite améliorer ses ventes par un conseil de qualité.
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			Modalités d'accès
		

				

				
				
						
											
													
										Prérequis : aucun
									
	
											
													
										Toutes nos formations sont accessibles aux personnes en situation de handicap.
									
	
											
													
										Les dates de formation seront confirmées sous 48h maximum selon la disponibilité des participants et celle du formateur.
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			Tarifs :
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			Design by Penrose		

				

					

		

				
			
								
				
			effiCRM est membre / certifiée par les organismes suivants :
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				J'accepte qu'effiCRM collecte et utilise mes données pour me répondre et me communiquer des informations sur son domaine d'activité.			
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			Je m'abonne !
		

				

				
				
							Recevez le meilleur des articles rédigés par nos consultants et l’accès à des ressources gratuitement 🥳
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